Meine Angebotsanalyse
Finde heraus, welche Deiner Angebote wirklich Umsatz bringen — und welche Dich nur Energie kosten.

1. Ubersicht Deiner Angebote

Angebotsname/Leistung Kurzbeschreibung



2. Zahlen & Fakten zu jedem Angebot

Verkauft sich gut
Macht mir Freude
Ist profitabel

l Braucht viel Aufwand
K Kaum Nachfrage

Angebotsname Anzahl Verkaufe Gesamtumsatz (€) | Geschatzter | Zeitaufwand (h) Kommentar/
(Zeitraum) Gewinn (€) Auffilligkeiten



3. Bewertung (Renner-/Penner-Kategorie)

Angebotsname Kategorie: Bemerkung / Nachster Schritt

G= Gewinner / R = Renner
V = Verlierer / P = Penner




4. Mein Fazit und nachste Schritte

Diese Angebote mochte ich Diese Angebote werde ich Diese Angebote werde ich streichen

verstarken uberarbeiten / umstrukturieren oder nur auf Anfrage anbieten




Klarheit ist kein Risiko — sondern Deine grof3te Starke

Wenn Du Dir die Zeit genommen hast, Deine Angebote zu analysieren, dann hast Du etwas sehr Wertvolles getan: Du hast die Grundlage geschaffen,
unternehmerisch bessere Entscheidungen zu treffen — mit mehr Fokus, mehr Gewinn und mehr Leichtigkeit.

Denn am Ende gilt: Besser drei starke Angebote, die wirklich gefragt sind, als zehn mittelmaRige, die Dich nur Energie kosten.
Mein Tipp fiir Dich:
Mach diese Angebotsanalyse zur festen Routine — einmal im Jahr oder halbjdhrlich. Gonn Dir die Klarheit, die Du verdienst.

Und wenn Du merkst, dass Du an einer Stelle nicht weiterkommst oder gerne gemeinsam hinschauen moéchtest:
Melde Dich gerne bei mir. Ich begleite Dich dabei, Deine Angebote strategisch weiterzuentwickeln — mit Blick auf das, was fir Dich wirklich zahlt.

Weitere Informationen:

RICHTUNGS-COACHING
Heike Kreten-Lenz
Finkenweg 6

56299 Ochtendung
Tel.0151/23430389

Mail: wohin@richtungs-coaching.de
https://www.richtungs-coaching.de/




